


Pro-Cut.- Emplean la máquina para preparar V.O para su venta?
Andy Tindall.- Sí, empleamos la máquina con nuestros V.O que han estado al aire libre. El clima y 
los lavados exponen los discos a condiciones de gran humedad y, a menudo, muestran señales 
de corrosión. En lugar de cambiarlos discos, con el 
con el gasto que ello conlleva, los limpiamos y 
rectificamos haciendo uso de la máquina. El cliente 
se asegura contar con unos discos preparados 
para rendir óptimamente desde el primer momento 
y nosotros ahorramos costes en piezas y mano de 
obra.
Pro-Cut.- Recomendaría la máquina a otros 
concesionarios Renault?
Andy Tindall.- Sí; Pro-Cut nos ofreció tener la 
máquina a prueba durante dos semanas  para 
comprobar la rentabilidad que ofrecía. Eso nos 
dio la oportunidad que necesitábamos para ver 
que la máquina nos beneficiaría como negocio y 
nos permitiría ofrecer un mejor servicio.
Pro-Cut.- Mereció la pena entonces tener la máquina a prueba?
Andy Tindall.- Sí, si no hubiera sido posible tener la máquina a prueba nos lo hubiéramos tenido 
que pensar durante más tiempo. Pro-Cut entendió la situación y aceptó dejárnosla a prueba, nos la 
instaló y formó a nuestros técnicos. El incremento en facturación fue notable y los resultados 
hablaron por sí mismos, así  que la decisión final fue muy fácil de tomar.
Pro-Cut.- Y, finalmente, qué les diría a los concesionarios de Renault que no tienen la máquina 
rectificadora Pro-Cut?
Andy Tindall.- La máquina rectificadora Pro-Cut ofrece una excelente oportunidad para generar 
más trabajo en el taller. Si quieren un modo más fácil de generar más beneficio les recomiendo que 
conozcan la máquina y la pongan a prueba, les sorprenderá.
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